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南京兼职程序员怎么报价

发布日期: 2025-10-26 | 阅读量: 40

程序员是一门技术工种，与互联网其他行业相比薪水会相对高一点，不过钱也不是那么好赚
的，有利也有弊，都知道程序员相对累一点，加班也是常事，然而程序员的工种也有另外一个特
点，那就是可以兼职，做一些兼职什么，不需要额外投资，只需要有一台笔记本，外加自己的技
术，就可以接一些活，赚一点工资之外的收入。近期有一名程序员网友就产生了类似的想法，他
想利用业余时间做一点兼职，接一些项目来做做，顺便挣一点外快，可是问题是他在这方面没有
什么经验，不知道通过什么渠道可以兼职，为此这名楼主网友就向广大的网友们取经。作为程序
员的我，兼职有错么？南京兼职程序员怎么报价

自有渠道的兼职薪酬保护： 对于个人自己找的客户这种情况，可能分为两种，一种是双方相
互认识或者间接认识，比如本身就是同事或者同事介绍。那这种情况下你们之间已经有了一定的
信任基础，合作过程中大概率不会撕破脸，但本身也会有一些限制。不知道大家什么情况，就我
个人而言，其实不是很愿意跟自己的朋友有商业上的往来，因为无论你做的服务费报价有多低，
对方可能都会觉得你挣了他的钱，如果你的报价比别人高了呢，对方可能又觉得你这个人太不实
在。 而对于开发而言，相同的需求、不同的报价是很正常的事情，而且也不乏 有一些只想先把
单子接下来而不管后续服务的劣币驱逐良币的 搅局者，所以这个情况很麻烦也很无奈。 排除这
一点，预收款的问题也会有点棘手，本身是朋友的话，对方可能把你们的社会关系作为付款担保，
而不会主动付你首付款，更别提签合同了。开发前要不要首付款，这种情况下就没有定论，主要
看你们的关系怎么样以及对方的人品怎么样，不过我建议较好还是要一下，尤其是如果你们之间
的合作价格还比较高的状况。南通程序员兼职小程序程序员真想靠兼职接包来增加收入。

兼职的方式： 1、靠同学,朋友,同事介绍. 这种方式获得的单通常性价比要高于其他渠道获
得的.有的时候能拿到成本小收益高的订单. 2、在网上找订单,看各种提供散活的网站. 但是这种
方式获得的订单,通常是较不具备性价比的,可以说是累死都比不上上班. 其主要原因有两点, 点
是愿意在网站上发布订单的大多都是不愿意在软件上花费过多冲着网络便宜来的, 第二点是软件
商本身经过层层转包在网站上找下家来的. 你干了同样多的活,结果拿到的只有层转包商的零头.
3、主动联系并在一些软件公司下,平常可以接到一些零散的单, 价格适中,但是通常对交付时间有
严格要求。

兼职前需知： 1、一定要需求明确，开发产品并非买手机，都是标品，对于非标品一定要需
求明确到一个按钮，防止后面扯皮，产生不必要的麻烦。那怎样才算做到需求明确呢？ 要有需求
文档-原型图-ui设计图，一个都不能少。这样需求的具体实现功能既可以明确，又可以在出现加
需求该需求的时候来当作证明备查，对于小的需求，我们可以给需求方顺手做了维护良好的关系，
但对于可以能要几天工作来处理的问题，那可以以这些材料为论据来跟需求方谈增加工时费的问
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题。 2、开发过程中请一定要经常跟客户同步你的工作里程碑，每个里程碑都让客户确认下是否
达到了预期，防止后面万一是你们前期需求沟通不到位导致开发偏离方向而大改。 3、维护期：
兼职的维护期一般是一个月，较多三个月，请提前跟客户说明维护期的维护内容为系统的bug修
改，而不是给你做需求，防止后面再产生误会。兼职会占用你大量的业余时间，所以是否应该兼
职，自己一定要慎重考虑一下。

接这些兼职的时候可能我们双方都信不过彼此，客户怕你拿着钱跑了结果什么都没得到，你
怕客户找多个人来做，你只是其中一个备胎，他选定之后肯定没你什么事了。所以兼职的时候押
金肯定是必须的，安全这方面也是必须的。下面我先说几点接活时需要注意的事。 1.客户要缴
纳20%-50%押金，不给的话大可不接。2.项目交接完成后，和客户讲明自己不负责维护，也可能有
自己疏忽的问题，这些是自己的责任，本着良心来说这是要不收费来搞的，当然如果你约定好之
后说项目结束后不是自己的问题了，别人也没法说什么，但是你在他心中分量发生了变化，以后
还有没有类似的兼职就很难说了。3.给客户看的时候尽量放在自己的平台上让他看一下，然后再
谈满意度问题。4.客户要能写清文档，能表达出自己的什么意思，不要到时候做的和客户说的完
全不是一个东西，这就造成了很尴尬的局面。讲清楚，文档敲定后，中途另外加功能有可能要收
部分费用。5.后期维护期间新加功能要收费，这个也要和客户说清楚。6.交易的时候可以在一些
第三方平台上完成，到时两方面都能放心，我目前多是在淘宝完成。程序员兼职可以赚外快de。
南京兼职程序员怎么报价

兼职，是指员工利用自身能力对外进行个人承接业务，从而获得额外收入。南京兼职程序员
怎么报价

在程序员的视角中，兼职自己是凭本事赚钱，没有占用上班时间，也没有利用公司的资源，
被辞退是一种非常不合理的做法。或许有不少人都是在完成本职工作的情况下才开展的副业，多
赚一笔钱也就能让生活得到一份改善。这种想法其实没有错误，工资作为一份稳定的保障，能够
让程序员在一个大城市有稳定的经济来源。而兼职一个月拿到的钱，可能也不会比工资少多少，
可能只有懒惰的人才不愿意赚钱吧，但是站在公司的角度上就是另一种情况了，一般而言，程序
员成为公司的内核技术人员基本上都需要三年以上的时间，公司花了大量的资源来培养他。如果
出去兼职，势必会造成精力上的分散，在上班的时候也会思考休息时需要解决的问题。并且这种
现象如果蔓延开来，所有的程序员都不能安心工作了。既然公司明文规定了禁止兼职，那么只有
辞退一条路可以选择了。在团队风气和公司信誉面前，员工一定要尽力遵守。南京兼职程序员怎
么报价


